Actuele situatie en marktinschatting voor de oogst 2026
Geachte dames en heren,

Ook van mijn kant van harte welkom.

Voor de 36¢e keer de Weuthen-aardappeldag — 47 jaar ervaring — Karl-Josef en ik zijn actieve spelers
in de markt en kunnen ons nog het jaar 1976 herinneren.Er zijn altijd jaren met extreme
omstandigheden geweest. Extreme jaren zorgen ervoor dat markten in beweging komen.

Dat we niet alleen spreken over enkele uitzonderlijke jaren of El Nifio-effecten, maar dat
klimaatverandering een feit is, bewijst de huidige situatie overal ter wereld. De mensheid heeft zich in
de loop van de evolutie steeds weer aangepast aan veranderende omstandigheden; anders zou zij
zijn uitgestorven. Ook wij — de aardappelsector — zullen ons opnieuw moeten aanpassen.

Vorig jaar heb ik gezegd dat we dringend een RESET nodig hadden. Deze uitspraak is de afgelopen
maanden zeer vaak geciteerd.

De vraag die zich momenteel stelt is: Zijn er uiteindelijk alleen maar verliezers?

Hebben we nu een RESET van de RESET nodig? Nee!Veel maatregelen die we hebben genomen,
zoals de radicale beperking van het areaal vroege aardappelen voor de verwerking, waren juist. Want
ook deze en volgende week worden er nog steeds aardappelen van de oogst 2025 verwerkt.Voor ons
— als dé specialist in vroege aardappelen in Europa — evenals voor onze vele gespecialiseerde telers
in de vroege teeltgebieden van Europa, was het zeer bitter om te vernemen dat er voor ons geen
plaats op de markt zou zijn.

Dit heeft ons, de telers, de pootgoedproducenten en alle betrokkenen in de waardeketen zeer hard
geraakt. Maar iets produceren waar geen behoefte aan is, heeft simpelweg geen zin.De
areaalbeperking van circa 11% binnen de EU-4 is een feit. Dit betreft met name de teelt van vroege
aardappelen, die zowel in onze regio als in Belgié, Frankrijk en Nederland met meer dan 20% is
verminderd.Laten we allemaal eerlijk zijn: als het groeizame weer uit het voorjaar had aangehouden,
zouden we hier vandaag met een vergelijkbare boodschap als in 2025 hebben gestaan. Er zouden
veel te veel oude aardappelen zijn geweest die de markt blokkeerden en de toegang tot de nieuwe
oogst zou moeilijk zijn geweest.

Maar nu moeten we vooruitkijken, niet achteraf blijven terugkijken, en de kansen zien. Juist de vroege
teeltgebieden zullen in 2027 weer profiteren. Wij zijn bezig met het veiligstellen van de benodigde
pootaardappelen en zullen de gespecialiseerde telers tijdig planningszekerheid bieden.

Vorig jaar was er sprake van de perfecte storm, die overigens nog niet voorbij is, want er worden
nog minstens tot half september aardappelen van de oude oogst verwerkt voor frites, viokken of
zetmeel.

Na storm en regen komt zonneschijn. Na een perfecte storm volgde een historische droogte, die
echter niet alle teeltgebieden in dezelfde mate treft. Maar ten zuiden van de geografische lijn
Rotterdam — Osnabriick — Hannover kunnen we van een extreme situatie spreken.

De vloek en de zorgen van veel telers — het ontbreken van voldoende financiéle planningszekerheid,
oftewel contracten, voor de kostbare aardappelteelt — blijken achteraf een zegen te zijn. Maar zelfs de
gecontracteerde 30 of 35 ton per hectare zijn nog niet overal gerealiseerd. De telers hopen op
verdere groei.Zelfs op de allerbeste I0ssleemgronden is de mogelijkheid tot beregenen bepalend voor
de concurrentiekracht.

Tot concurrentiekracht behoren ook de transportkosten. Veel inkopers moesten zich vanwege de
extreme prijsdruk op de wereldmarkt met de rekenmachine afvragen of zij moesten kiezen voor
verder weg gelegen, maar al jarenlang zeer betrouwbare regio's. Dit heeft veel telers en ook ons
bedrijf hard geraakt en maakte impopulaire maatregelen noodzakelijk.

Dat extra transportkosten ook als een verzekeringspremie kunnen worden beschouwd, kunnen alleen
aardappelprofessionals met jarenlange ervaring beoordelen.
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Ik hoop zeer dat de huidige onzekerheid rond de grondstofvoorziening opnieuw tot een andere manier
van denken leidt.

Risicospreiding
Beregeningsmogelijkheden
Betrouwbaarheid
Flexibiliteit

Contracttrouw

waren altijd argumenten en troeven waarmee ons bedrijf en onze regio zich hebben onderscheiden.

Deze argumenten zullen we opnieuw naar voren brengen wanneer we met onze betrouwbare
partners op gelijkwaardig niveau en met het nodige respect voor wat de keten presteert, de
gesprekken aangaan.

Dit betreft zowel onze partners aan de afnemerskant als aan de pootgoedkant en natuurlijk onze vele
gespecialiseerde aardappeltelers.

Eerst opnieuw de krantenkoppen van het jaar

o In oogstjaar 2025 hebben we een desastreuze vrije markt meegemaakt. Soms
moesten telers geld bijbetalen om hun opslagloodsen leeg te krijgen. Het absolute
worstcasescenario, waarbij aardappelen weer op het land moesten worden
teruggebracht, is gelukkig niet gebeurd. Alle aardappelen zijn zinvol verwerkt of
afgezet.

o Hoewel in de media soms anders werd gesuggereerd, was het aardappeljaar voor
telers met een gestructureerde contractteelt niet catastrofaal. Wij en vrijwel alle
Europese afnemers hebben de vasteprijscontracten correct uitgevoerd en daarmee
voor inkomen op de aardappelbedrijven gezorgd. Ook de verpakkingsbedrijven
hebben zeer lang afgezien van import en ondanks het enorme aanbod de prijzen
gematigd gehouden.

o Wie met aardappelen speculeert, weet dat dit ook verkeerd kan uitpakken. Wie dit
toch doet, moet over een optimale opslag beschikken, want dan zijn er nog steeds
kansen. De afgelopen weken hebben dit bewezen.

o Dat er minder importen uit Noord-Afrika en Zuid-Europa beschikbaar waren, kwam de
telers van consumptie-vroege aardappelen de afgelopen weken ten goede. Bij goede
opbrengsten waren de prijzen zeer rendabel.

o Onze programma's voor consumptie-vroege aardappelen met afnemers in de
Benelux zijn goed verlopen.

o Bij verwerkingsaardappelen voor frites komt de markt — zoals verwacht — nu pas stap
voor stap op gang.

o De vroege chips- en Zorba-programma's zijn de afgelopen weken met uitstekende
productieresultaten voor de fastfoodsector en vooral met "Duitse punctualiteit" bij de
afname uitgevoerd.

Aan de uitspraak van vorig jaar dat we de afzet van de Europese verwerkende industrie op
exportmarkten voor eindproducten nodig hebben, is niets veranderd. De afgelopen maanden hebben
verwerkers soms met zeer harde middelen geprobeerd markten terug te veroveren.

Natuurlijk baart de huidige situatie grote zorgen, met name de vraag in hoeverre Europa vanwege
een gebrek aan kwantiteit en vooral grondstofkwaliteit nog meer marktaandeel zal verliezen.
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Fritesklanten die we nu aan China of Azié verliezen, terugwinnen kan een moeilijke opgave worden.
De Duitse auto-industrie zou daarbij niet ons voorbeeld moeten zijn.

Kleinere frites tegen hogere prijzen verkopen zal een uitdaging worden en kan Europa op termijn
verder op achterstand zetten.Toch zijn er momenteel maar weinig regio's op de wereld waar een
overschot wordt geproduceerd.

We zijn nog een eind verwijderd van fabrieken die weer volledig benut worden. Laten we hopen dat
de huidige situatie niet leidt tot verdere fabriekssluitingen in Europa. Fabrieken die volledig op volle
capaciteit draaien, waren het succesrecept voor onze sector in het afgelopen decennium. Daarom
moeten we verstandig blijven handelen, anders zijn er uiteindelijk alleen maar verliezers.

Na de RESET is nu een langzaam opschalen van de sector noodzakelijk. Daarmee bedoel ik geen
ongecontroleerde uitbreiding van het areaal, maar dat nu de professionals aan zet zijn om
oplossingen te zoeken voor de uitdagende komende maanden. Opportunisme is daarbij niet op zijn
plaats.

Eerste conclusies uit de proefrooiingen

Op basis van de proefrooiingen van de afgelopen weken en de areaalreductie van circa 11% kan
vandaag een eerste conclusie worden getrokken:

o Het areaal vroege aardappelen is met meer dan 20% beperkt.

o Vier tot vijf leveringsweken die normaal met vroege rassen worden ingevuld, zijn met
aardappelen van de oogst 2025 afgedekt.

o Erisiets meer voorraad diepvriesproducten dan in voorgaande jaren.

o Zowel niet-beregende als beregende vroege aardappelen leveren duidelijk lagere
opbrengsten.

o De proefrooiingen van de hoofdoogstrassen zijn zeer wisselend en liggen vooral in de
niet-beregende regio's in Belgi&, Frankrijk, Nederland en Duitsland deels op
historisch laag niveau. Toch zullen in sommige regio's en ook op beregende bedrijven
normale opbrengsten worden gerealiseerd.

o Aardappelen zijn als onkruid! Na de neerslag van de afgelopen dagen moet vooral bij
het grootste Europese fritesras Fontane, maar ook bij veel andere hoofdoogstrassen,
worden afgewacht hoeveel groei er tot aan het afrijpen nog kan plaatsvinden.

o Daarom kijken we allemaal nieuwsgierig uit naar de volgende proefrooiingen.

o Schilvaste consumptieaardappelen worden momenteel continu tegen rendabele
prijzen afgezet. De gespecialiseerde consumptieaardappeltelers kunnen rekenen op
een goed aardappeljaar. Het produceren van goede kwaliteit is bij de huidige
plaagdruk en politieke randvoorwaarden een grote uitdaging. Als we de toch al
schaarse oogst vervolgens ook nog aan ritnaalden, cicaden en slakken overlaten,
moeten beleidsmakers zich niet verbazen dat goede levensmiddelen uit binnenlandse
productie niet beschikbaar zijn. Zonder passende instrumenten kunnen telers onze
waardevolle producten niet beschermen!

o De exportmarkten vragen altijd om grove aardappelen. In hoeverre hiervoor
voldoende geschikte kwaliteit beschikbaar zal zijn, moet worden afgewacht. Ondanks
de kansen zal Europa bepaalde markten niet kunnen bedienen. Afnemers zullen dan
noodgedwongen naar andere regio's moeten uitwijken.

3von7



o De importbehoefte vanuit Noord-Afrika en Zuid-Europa zal in 2027 waarschijnlijk
weer toenemen. De Duitse gebieden voor vroege aardappelen hebben de afgelopen
jaren, mede dankzij veranderde klimaatomstandigheden, bewezen dat zij vanaf half
juni betrouwbaar schilvaste, smakelijke consumptie-vroege aardappelen van zeer
goede kwaliteit kunnen produceren.

Historisch kleine oogst
In Europa — en ook in Groot-Brittannié — groeit een historisch kleine oogst.

De kwaliteiten zijn zeer wisselend. Het is de komende maanden zaak de juiste "blend" te vinden om
alle beschikbare grondstof via kleinverpakking, schillerij, chips-, knddel-, frites- of wedgesverpakking
zo hoog mogelijk in de waardeketen bij de consument te brengen.

Het blijft afwachten wat de neerslag betekent voor de opbrengst en vooral voor de kwaliteit. Voor veel
percelen kwam de regen te laat. Veel telers zullen echter proberen nog enkele weken groei te
realiseren. Daarmee gaat een latere oogst gepaard met overeenkomstige risico's. Na zon komt regen!

De productietechnieken en onze rassenkeuze zullen zich in de toekomst nog sterker moeten
aanpassen aan de klimatologische en ook politieke omstandigheden. Droogte- en
phytophthoraresistentie, evenals rassen met een lage inputbehoefte, blijven de doelstellingen van de
moderne aardappelveredeling.

De mogelijkheid tot beregenen is voor kwaliteits- en opbrengstzekerheid een zeer groot voordeel van
een locatie. Als ik vandaag als teler opnieuw met de aardappelteelt zou willen beginnen, zou ik eerder
investeren in beregeningscapaciteit dan in opslagruimte.Ook om die reden laten internationale
spelers hun locatiekeuze mede afhangen van de beschikbaarheid van water.

Toch zullen we ook in de toekomst op niet-beregende percelen moeten produceren. In Europa wordt
nog altijd op veel meer aardappelareaal niet dan wel beregend.Duurzame teelt met nieuwe rassen die
zich aanpassen aan de klimatologische uitdagingen vormt een belangrijke sleutel tot succes in de
toekomst.

Dit lijkt in het overschotjaar in de vergetelheid te zijn geraakt. De Europese veredelingsbedrijven
stellen zich met hun innovatieve veredelingswerk dagelijks op de eisen van de toekomst in. Ook de
langjarig bewezen en vooral opbrengstrijke rassen zullen nog lange tijd een belangrijke rol spelen.

Wij zijn dankbaar dat onze veredelingsbedrijven, ondanks zeer moeilijke randvoorwaarden, dit
voorjaar opnieuw onze aardappeldag verrijken met hun proefvelden en graag met u de dialoog
aangaan. Vormt u zelf een beeld van de huidige vooruitgang in de veredeling en vraag de voor u
belangrijke informatie over de betreffende rassen op.

Oogstprognose

Op dit moment is het erg moeilijk om een oogstprognose te geven. We moeten de eindsprint van de
groei afwachten.

Men hoeft geen profeet te zijn om bij een areaalbeperking van 11% en lage opbrengstverwachtingen
in het HAFPAL-gebied een zeer kleine oogst te voorspellen.lk wil vandaag echter nog niet speculeren
dat wat in 2025 een overschot van 5 miljoen ton aardappelen was, nu in 2026 een tekort van 5
miljoen ton zal worden.

Een jaar heeft twaalf maanden. De eerste twee maanden van het oogstjaar 2026 zijn met
aardappelen van de oude oogst ingevuld. In 2027 zullen zeker weer contractaardappelen worden
geproduceerd in Bordeaux en in de Duitse, Belgische en Nederlandse vroege teeltgebieden. Dit zou
het seizoen 2026/2027 nog eens met twee tot drie weken kunnen verkorten.
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De Europese industrie zal naar verwachting door een gebrek aan beschikbaarheid en kwaliteit
marktaandeel verliezen op de exportmarkten. Een kleinere vraag zou hiervan het gevolg kunnen
zijn.De sector zal dit jaar zeer zuinig omgaan met grondstoffen. Dat de aardappelsector problemen
snel en creatief als uitdagingen kan aanpakken, hebben we vaak genoeg bewezen.

Sommige telers uit de zetmeel- of viokkenteelt, die te maken hebben met hoge voorraden bij hun
afnemers en zeer slechte vooruitzichten voor de uitbetaling, zullen zeker proberen hogerop in de
waardeketen te komen.De zetmeelindustrie heeft de afgelopen jaren zowel bij overschotten als bij
tekorten voor marktevenwicht gezorgd.

Er zullen in 2026/27 geen overschotten aan pootaardappelen zijn! Integendeel: er zal vraag zijn
naar goed pootgoed van zowel nieuwe als bewezen rassen.

Wat kunnen we de komende maanden verwachten?

De komende twee maanden zullen er voldoende aardappelen beschikbaar zijn. De noteringen op de
vrije markt liggen momenteel — bij geringe volumes — boven het contractniveau. Verdere
prijsstijgingen verwachten we voorlopig nog niet.

De verwerkers hebben vermeende tekorten aan vroege aardappelen al met oude oogst ingevuld. Nu
komen de vroege aardappelen met vertraging aan de beurt. Telers willen percelen waarop geen
verdere groeimogelijkheden meer zijn, nu rooien en afzetten.

Bij de bovenregionale verpakkingsbedrijven komt de vraag al vroeg op gang. Ook leveringsregio's zijn
weer in trek. Toch hebben bij ons de programma's met langdurige afzetpartners prioriteit. Wij zijn en
blijven een betrouwbare partner en handelen niet opportunistisch.

De verwerkende industrie heeft aanzienlijke capaciteit gecreéerd en er worden nog meer
investeringen gedaan. Het is in ieders belang deze fabrieken op middellange termijn volledig te
benutten. Als onze klanten succesvol verkopen op de wereldmarkt, kunnen wij daarvan
meeprofiteren.

Afgelopen herfst en voorjaar hebben we de "RESET-knop" ingedrukt. Dit was hoognodig.

De vrije markt zal rendabele prijzen mogelijk maken, mits de juiste kwaliteit beschikbaar is. Toch
verwacht ik voorlopig geen extreme uitschieters zoals in 2023, toen prijzen tot €60 per 100 kg werden
bereikt. Als we naar de historie kijken, zou een prijscurve zoals in 2018 realistisch kunnen zijn, waarbij
de oogsthoeveelheid lager zal uitvallen dan in 2018.

Bijzondere kwaliteiten en bijzonder gewilde rassen zullen zeker ook toppprijzen opleveren. Vaak
waren Zwitserland of het Verenigd Koninkrijk de prijsaanjagers. Uiteindelijk moeten de meeste van
onze aardappelen echter naar onze partners in de directe omgeving. Zonder een gezamenlijke
partnerschappelijke strategie ten aanzien van volumes en specificaties zal dit niet lukken.

Voor de landbouw is het belangrijk om tijdig planningszekerheid voor 2027 te krijgen. Vroege
aardappelen zullen in 2027 zeker weer nodig zijn. Vraag en aanbod zullen de prijs reguleren. Eerst
moet de beschikbaarheid van pootgoed van deze rassen worden gewaarborgd.

De meeste aardappelprofessionals weten dat het ieder jaar opnieuw geldt: nieuwe ronde — nieuwe
kansen.Wij zullen ons samen met onze gespecialiseerde telers opnieuw aan de uitdagingen stellen.

De aardappel is en blijft de koningin van de akkergewassen. Maar alleen wanneer de consument
onze aardappelen of aardappelproducten ergens ter wereld koopt, zullen wij ook in de toekomst
gezamenlijk succesvol zijn.
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Pootaardappelen

Ook voor sommige pootgoedproducenten was 2025 een ontnuchterend jaar. Vele duizenden tonnen
vonden geen koper en moesten via de voederbak of de biogasinstallatie worden afgezet.

Voor het komende jaar zal er echter weer vraag zijn naar goed en gezond pootgoed.

Het areaal is licht verminderd. Er zijn duidelijke verschuivingen in de rassenkeuze binnen de
vermeerderingspercelen. Nieuwere rassen winnen steeds meer aan betekenis.

De oogst van pootaardappelen is op sommige plaatsen begonnen. Ook hier is de knolzetting in de
meeste vermeerderingsgebieden bovengemiddeld hoog. De sorteringen vallen daardoor eerder klein
uit. Het aandeel drielingen is hoger en het aandeel in de grotere sorteringen lager dan gebruikelijk.

De bruto-opbrengsten in de noordelijke vermeerderingsgebieden kunnen als gemiddeld tot goed
worden beoordeeld. In de zuidelijke gebieden zijn de bruto-opbrengsten slecht.

De luizen- en ziektedruk tijdens het groeiseizoen was meestal laag. De controles na de oogst zullen
nauwkeurige informatie geven over de geschiktheid voor certificering.

Over het algemeen verwachten we een krap maar voldoende aanbod voor de teelt van 2027.
Informeer tijdig naar de beschikbaarheid van specifieke gewenste rassen.

Wij willen u ook voor de teelt van 2027 graag weer voorzien van kwalitatief hoogwaardig pootgoed.
Onze medewerkers zullen hiervoor zorgen en de vertrouwde service en betrouwbaarheid van de
levering garanderen.

Oogsthoeveelheden 2026

Zoals eerder aangegeven, is een oogstprognose vandaag nog zeer moeilijk. Het blijft afwachten
hoeveel groei er nu nog zal plaatsvinden.

o Duitsland: 9,00-10 miljoen ton

o EU-4: 19,50-20,50 miljoen ton
Wat betekent dit voor de komende maanden en welke prijscurve kan hieruit worden afgeleid?
Consumptieaardappelmarkt

Voor de komende weken verwachten we bij consumptieaardappelen slechts nog lichte neerwaartse
prijsaanpassingen. Wie zelf opslag heeft, kan rustig afwachten.

Na de "zweetfase" van de aardappelen verwachten we prijsverhogingen om telers te stimuleren tot
afzet. Als de opslag in oogstjaar 2025 niet voldoende werd beloond, verwachten we voor oogstjaar
2026 een stijgende prijscurve vanuit de opslag.

Opslag van consumptieaardappelen moet weer lonend worden. De retail en ook de consumenten
willen regionale consumptieaardappelen. Het afgelopen jaar heeft bewezen dat de retail in Duitsland
en ook in de buurlanden twaalf maanden per jaar met regionale producten kan worden beleverd.

Verwerkingsmarkt

De termijnmarkt bestaat niet meer als prijsindicator.Gedurende 15 maanden was er nauwelijks
beweging op de markt. De bewust kleinere contractdekkingen van de industrie zullen opnieuw voor
marktmechanismen zorgen.De opslagloodsen zullen bij de meeste telers niet volledig gevuld zijn.Of
er in november/december Gberhaupt vrije aardappelen worden aangeboden, hangt ook af van de
houdbaarheid van de aardappelen. Doorwas kan leiden tot extra verkoopdruk.

Prijzen voor verwerkingsaardappelen uit de opslag zullen boven het contractniveau liggen. Eerst
moeten de verwerkers erin slagen de specificaties zo aan te passen dat zoveel mogelijk grondstof
kan worden verwerkt.Frites is fingerfood en consumenten zouden het niet met een lepel hoeven te
eten.
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Het verschil tussen standaardrassen en bijzonder gewilde fastfoodrassen of exportgeschikte Agria en
andere geschikte rassen zal aanzienlijk groter zijn dan in de contracten.

In het late voorjaar kan de vrije markt er nog heel anders uitzien, zoals sommige speculanten hopen.
Dit hangt in belangrijke mate ook af van het moment waarop goede grondstof van de oogst 2027
beschikbaar komt.

Elk aardappeljaar is anders. Toch kijken we naar de historie. Een prijscurve vergelijkbaar met 2018 of
iets daarboven zou mogelijk kunnen zijn.

Extreme jaren vormen een grote uitdaging. Maar juist in extreme jaren wordt het kaf van het koren
gescheiden.Ons bedrijf heeft de afgelopen jaren bewezen dat het ook onder extreme
omstandigheden een betrouwbare leverancier en afnemer van grondstof is.

Er bestaat ook geen enkele twijfel over dat gestructureerde contractteelt ook in de toekomst het
bedrijffsmodel van ons bedrijf blijft.

Wij zien ons daarbij als partner van onze telers, de grote industrieén, verpakkingsbedrijven en
veredelingsbedrijven.Juist in moeilijke jaren, met uitdagende oogsthoeveelheden, hebben wij ons
bewezen als een sterke en betrouwbare partner van de Europese landbouw.Wij zeggen wat we doen!
En wij doen wat we zeggen!

Wij bieden en benutten iedere kans op de aardappelmarkt — in goede én slechte tijden.Samen met
onze afnemers en telers zullen wij de uitdagingen aangaan.

Uitdagingen kunnen voor de Weuthen-/RWZ-aardappelgroep niet groot genoeg zijn. Pas dan komt
ons team tot topprestaties. Daarom op deze plaats een grote dank aan alle collega's van de
aardappelgroep.

Een vooruitblik op 2027

Nieuwe ronde — nieuwe kansen. Dit geldt vooral voor de telers van consumptie-vroege aardappelen.
Hun tijd zal weer komen. Het dal der tranen is doorlopen en voor 2027 zijn de perspectieven
goed.Vooral in regio's met een hoge plaagdruk zou een vroege, betrouwbare ruiming van percelen
een zegen zijn. Fabrieken die aardappelen contracteren om deze vervolgens twee maanden later te
laten leveren, kunnen hiervoor echter niet onze partners zijn.

Wij — de gehele waardeketen — zullen blijven strijden om de betrouwbare en goede
aardappeltelers.Betrouwbaarheid, opbrengstzekerheid en partnerschap, ook in moeilijke tijden,
vormen voor Weuthen, KCB en de collega's van de RWZ-aardappelgroep ook in de toekomst het
DNA van de Europese aardappelketen.

De gespecialiseerde aardappelprofessionals en de toeleverende en verwerkende economische
sectoren zullen ook de nieuwe uitdagingen het hoofd bieden. Oplossingen voor een natuurproduct
ontstaan niet op Excel-sheets, in PowerPoint-presentaties of in een geklimatiseerde kantoortoren.

Hier zijn echte "Potatoholics" nodig, die iedere dag gemotiveerd het beste geven voor onze geliefde
aardappelen.

Op het land, aan de beregeningsinstallatie, in het verpakkingsbedrijf, in de fabriek, op de vrachtwagen
of waar dan ook in de waardeketen.

Ik ben in ieder geval zeer trots dat ik deel uitmaak van deze aardappelfamilie.

Het zeer betrokken team van Weuthen en alle aardappelbedrijven van RWZ wensen u goede en
interessante gesprekken en een verdere goede en vertrouwensvolle samenwerking.

Schwalmtal, 27 augustus 2026
Ferdi Buffen
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